
Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung, die Sie bitte per E-Mail an
Frau Renate Pfeifer (rpfeifer@gc-online.de) senden. Absolute Vertraulichkeit ist garantiert!

GC Graphic Consult GmbH  |  Weihenstephaner Straße 1  |  85716 Unterschleißheim  |  Telefon (0 89) 89 60 56 - 0

www.graphicconsult.de

Ihre Aufgaben
•  Gewinnung von Neukunden u. a. zum Ausbau 

der Bereiche Pharma und Kosmetik

•  Betreuung und weitere Entwicklung von beste-
henden Kunden inkl. Übernahme Key Accounts

•  Entlastung der Vertriebsleitung und teilweise 
Übernahme von deren Aufgaben

•  Enge Zusammenarbeit mit dem Vertriebsin-
nendienst in der Angebotsphase und während 

der Projektdurchführung
•  Wettbewerbsbeobachtung zur zukünftigen 

strategischen Ausrichtung und Beratung der
Geschäftsführung

• Teilnahme an Messen und Zuarbeit bei der 
   Vorbereitung der eigenen Messeauftritte

Unser Auftraggeber mit Sitz im Raum München 

steht für maßgeschneiderte Verpackungen und 

professionelle Drucklösungen. Das Unterneh-

men bietet als Spezialist für die Herstellung 

von Verpackungen eine breite Palette an kun-

denspezifi schen Produkten, darunter Mailings, 

individuelle Displays, kreative Adventskalen-

der und wirkungsvolle POS-Materialien.

Was unser Auftraggeber bietet
•  Agentur ähnliches Arbeitsumfeld, gutes 
   Arbeitsklima und fl ache Hierarchien

•  Junges innovatives Team
•  Modernste technische Anlagen vom Layout 

bis zur Logistik
• Projekte für internationale Marken

•  Bezuschussung Altersvorsorge
•  Vermögenswirksame Leistungen

•  Jobrad
•  Wellpass Mitgliedschaft

Ihr Profi l
•  Abgeschlossene technische Ausbildung 

(Technologe/Meister-/Technikerprüfung) im 
Verpackungsumfeld

•  Tiefreichende Kenntnisse der Materialien, 
Formate und technischer Machbarkeit in der

Verpackung / Display
•  Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb in der 

Verpackung und mit POS Materialien sowie
im Bereich Display (Kartonagen)

• Ein hohes Maß an Empathie sowie sozialer
   und emotionaler Kompetenz

•  Hohe Leistungsorientierung und Eigenmoti-
vation mit hoher Erfolgsorientierung

•  Organisationstalent, methodisch orientiert 
sowie ergebnis- und zielorientiert

•  Hohes Engagement bis zur Umsetzung, pro-
aktiv und starker Drive

•  Hohes technisches Verständnis, sehr gute 
Kommunikation / auch in Englisch

VERTRIEBSAUSSENDIENSTMITARBEITER (m/w/d)

UND RECHTE HAND DER VERTRIEBSLEITUNG

MIT POTENTIAL ZUR VERTRIEBSLEITUNG


