
Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung, die Sie bitte per E-Mail an
Frau Renate Pfeifer (rpfeifer@gc-online.de) senden. Absolute Vertraulichkeit ist garantiert!

GC Graphic Consult GmbH  |  Weihenstephaner Straße 1  |  85716 Unterschleißheim  |  Telefon (0 89) 89 60 56 - 0

www.graphicconsult .de

Ihre Aufgaben
•  Betreuung und Ausbau eines bestehenden 

Kundenstamms im Außen- und Innendienst 

(2/3 – 1/3) in einem festgelegten Gebiet

•  Gewinnung von Neu- und Referenz-

kunden und die Begleitung der Kunden 

von der Geschäftsanbahnung bis zum 

Vertragsabschluss

•  Strategische Weiterentwicklung der  

B2B-Verbindung von Kunden und 

Interessenten

•  Kontinuierliche Besuche und Kontak-

te dienen der Aufrechterhaltung der 

Kundenbeziehungen

•  Erstellung von Preislisten mit der techni- 

schen Arbeitsvorbereitung, Preisverhand-

lungen mit den Kunden, Bearbeiten von 

Kundenjahresausschreibungen / Tender  

sowie Stellungnahmen bei eventuellen 

Reklamationen

•  Übernahme von diversen Projekten im 

Kundenmanagement

•  Administrative Tätigkeiten aus dem  

Bereich Verkauf / Arbeitsvorbereitung  

können anfallen

Unser Auftraggeber, das Papierwerk Landshut 

Mittler mit Sitz in Wörth an der Isar, ist ein 

technologisch führendes, mittelständisches 

Unternehmen in der Verpackungsindustrie mit 

Kunden aus der Region DACH. Das Unterneh-

men besteht seit 1914 im Familienbesitz. Mit 

130 Mitarbeitern werden Faltschachteln für  

die Bedürfnisse der Pharma-, Kosmetik- und 

Gebrauchsgüterindustrie entwickelt, designt 

und produziert. 

Was unser Auftraggeber bietet
•  Eine Position mit Eigenverantwortung und 

entsprechender Entscheidungsbefugnis

•  Die Zusammenarbeit mit einem hoch- 

motivierten und engagierten Team

•  Einen Dienstwagen auch zur privaten Nutzung

Ihr Profil
•  Abgeschlossene kaufmännische Berufs-

ausbildung oder vergleichbarer technischer 

Abschluss (Meister, Techniker) möglichst in 

einem Produktionsumfeld

•  Technisches Verständnis, um sich in die 

Produktwelt hineindenken und sie erklären 

zu können

•  Erste Erfahrung im Vertrieb in einem 

produzierenden Unternehmen (möglichst 

innerhalb der Branche oder artverwandt) 

wünschenswert

•  Beherrschen der gängigen Software-Pro-

gramme und gute Englischkenntnisse

•  Ein hohes Maß an Empathie sowie sozialer 

und emotionaler Kompetenz

•  Hohes Qualitätsbewusstsein hinsichtlich 

der Durchführung der Projekte sowie hohe 

Leistungsorientierung und Eigenmotivation

•  Organisationstalent, methodisch orientiert 

sowie durch- und umsetzungsstark

•  Sehr gute kommunikative Fähigkeiten

Kundenmanager / Vertriebsmitarbeiter 
im Außen- und Innendienst (m/w/d)

Sie werden zum weiteren Ausbau gesucht.


