
Ihre Aufgaben
•	� Gewinnung von Neukunden zum Aufbau des 

Etikettengeschäfts

•	� Betreuung eines bestehenden Kundenstammes 

im Bereich Hardware / Verbrauchsmaterialien 

/ Etiketten im Außendienst 

•	� Disziplinarische und fachliche  

Führung sowie Weiterentwicklung der 4-5 

Innendienstmitarbeiter

•	� Enge Zusammenarbeit mit dem  

Vertriebsinnendienst in der Angebotsphase 

und während der Projektdurchführung

•	� Marktanalyse und Auswertung der Ergebnisse 

zur Optimierung der Neukundengewinnung

•	� Wettbewerbsbeobachtung zur zukünftigen 

strategischen Ausrichtung

Unser Auftraggeber ist ein mittelständisches 

Unternehmen und kompetenter Ansprech-

partner rund um das Thema Logistik und 

Produktkennzeichnung mit nationalen und 

internationalen Kunden und Sitz in Süd-

deutschland. Das Unternehmen verfügt über 

eine hauseigene Etikettenproduktion.

Was unser Auftraggeber bietet
•	 �Eine hohe Wertekultur mit flachen Hierarchien

•	� Vertrauensvolle Arbeitsumgebung, die es 

ermöglicht, eigene Ideen einzubringen

•	� Ein Team, das Sie in allen Belangen 

unterstützt

•	� Kurze Entscheidungswege und großer 

Gestaltungsspielraum

•	 �Homeoffice nach Absprache möglich

•	� Ein attraktives und leistungsorientiertes 

Gehalt

•	� Einen sicheren, zukunftsorientierten, ab-

wechslungsreichen und interessanten 

Arbeitsplatz

Ihr Profil
•	� Abgeschlossene kaufmännische Berufs-

ausbildung oder vergleichbarer technischer 

Abschluss (Meister, Techniker) möglichst  

in einem Produktionsumfeld

•	� Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb im  

Segment Thermotransferfolie und Etiketten

•	� Führungserfahrung

•	� Erste Erfahrung im Vertrieb von Hardware  

in der Branche wünschenswert

•	� Beherrschen der gängigen Software-Pro-

gramme und gute Englischkenntnisse

•	� Ein hohes Maß an Empathie sowie sozialer 

und emotionaler Kompetenz

•	� Hohe Leistungsorientierung und Eigen- 

motivation mit absolutem Willen zum Erfolg

•	� Organisationstalent, methodisch orientiert 

sowie durch- und umsetzungsstark

•	� Sehr gute kommunikative Fähigkeiten und 

technisches Verständnis

Vertriebsleiter (m/w/d)

Zum Ausbau des Etikettengeschäftes suchen wir einen  

Vertriebsleiter (m/w/d).

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung, die Sie bitte per Mail an 

Frau Renate Pfeifer (rpfeifergc-online.de) senden. Absolute Vertraulichkeit garantiert“
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